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Ksigzka zawiera omoOwienie wybranych zagadnien dotyczacych prowadzenia dziatalnosci
handlowej na rynkach zagranicznych. Autorami podrgcznika sg pracownicy Instytutu Handlu
Zagranicznego, specjalizujacy si¢ w zakresie problematyki migdzynarodowych stosunkow
gospodarczych.

Ksigzka adresowana jest do studentéw handlu zagranicznego, jak tez innych kierunkow i
specjalnosci ekonomicznych, ktérzy sa zainteresowani problematyka miedzynarodowych
stosunkow gospodarczych. Odbiorcami publikacji moga by¢ takze praktycy — importerzy i
eksporterzy, poszukujacy zrodet poszerzenia i uporzadkowania swej wiedzy o warunkach
prowadzenia handlu na rynkach zagranicznych.

W  cze$ci podrecznika poswigconej roli panstwa w funkcjonowaniu sfery handlu
zagranicznego omowione zostaly m.in.: zagadnienia administracyjnej regulacji obrotow
handlowych z zagranica, instrumenty wspierania eksportu oraz polityka celna. Ponadto
ksigzka zawiera rozdziaty, w ktérych wyczerpujaco przedstawiona zostata problematyka
przygotowania i przebiegu transakcji handlu zagranicznego. W szczegodlny sposob
wyeksponowane zostaly finansowe aspekty transakcji, zagadnienia transportowe i
ubezpieczeniowe.

Szeroki zakres prezentowanych tematow, zaré6wno aspektéw makroekonomicznych, jak i
szczegblowych rozwigzan techniczno-organizacyjnych, pozwoli Czytelnikowi na dobre
przygotowanie si¢ do podejmowania decyzji o przebiegu transakcji handlowych.



