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Wplyw efektu posiadania na wybér w warunkach niepewnosci

Mirlinda Kugi

Efekt posiadania jest relatywnie nowym pojeciem w ekonomii behawioralnej,
wprowadzonym przez noblist¢ Richarda Thalera i oznacza tendencje do wyzszej
wyceny wartosci posiadanego dobra (sktonnos¢ do akceptacji WTA) — niezaleznie od
Jjego warto$ci rynkowej - niz gdyby nie byli jego wiascicielami (sktonnos$é do zaplaty
WTP). W wyniku rozleglych studiéw literaturowych okazalo sie, ze istnieje niedobér
badan nad tym zjawiskiem pod katem réznic kulturowych, wieku, wyksztalcenia, plci ze
wzgledu na paradygmaty wymiany (exchange paradigm) i wyceny (valuation
paradigm) w warunkach niepewno$ci.

Celem poznawczym rozprawy jest poréwnanie indywidualnej podatnoéci i rozmiaru
efektu posiadania w warunkach pewnosci i niepewnosci, badanych srodowiskowo, tj.
poza laboratorium. Srodowisko oznacza w tym wypadku warunki spoleczno-
demograficzne trzech, roznigcych si¢ kultur europejskich, ich réznice w podejsciu do
ryzyka i indywidualnych preferencji w odniesieniu do konkretnych dobr, a niepewno$é
rozumiana jest jako nieznany wynik podejmowanych decyzji. Eksperyment zostat
skonstruowany na podstawie zmodyfikowanej wersji Knetscha, w ktérym uczestnicy sg
uwiklani w wybor z wykorzystaniem paradygmatéw wyceny i wymiany w warunkach
niepewnosci wyniku swoich dzialan. Uzupelnienie wiedzy w tym poszerzonym
aspekcie stanowi innowacje w ekonomii behawioralne;.

Dysertacja obejmuje cztery rozdzialy. W rozdziale pierwszym dokonano przegladu
literatury Swiatowej, rozwazajgce] znaczenie efektu posiadania w ekonomii
behawioralnej. Dociekano szczegdlnie znaczenia determinant badanego efektu, réznic
kulturowych, zmiennych spoleczno-demograficznych oraz niepewnosci, w tym awersji
do ryzyka, ktore stanowia podstawe badan empirycznych. Rozdzial drugi zawiera
spojrzenie na efekt posiadania z punktu widzenia neoklasycznej teorii zachowania
konsumenta. W rozdziale trzecim przedyskutowano teorie wyboru w warunkach ryzyka
w kontekscie efektu posiadania. Rozdziat czwarty pokazuje metodologie autorskiego
badania eksperymentalnego, tj. jego konstrukcje, probe, zbieranie danych, przebieg,
analiz¢ danych oraz dyskusje nad rezultatami.

Najistotniejsza cze$¢ rozprawy koncentruje si¢ wokot odpowiedzi na pigé pytan
badawczych, odnoszacych si¢ do relacji pomigdzy rodzajem posiadania a efektem
posiadania, jego wielkoSci, wplywu na te wielko$¢ efektu przestanek kulturowych,
wieku, pfci i poziomu wyksztatcenia oraz awersji do ryzyka w warunkach zaréwno
pewnosci, jak i niepewnosci. Badania przeprowadzono wsérod trzech narodowosci:
szwajcarskiej, polskiej, albanskiej w Kosowie.
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