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Nazwa przedmiotu ||Formy transakcji w handlu zagranicznym | Kod ECTS ” 14.3.E.SL.3649 |
| Pkt.ECTS | 1 |

| Jednostka prowadzaca przedmiot ” KBM ” Nazwa kierunku ” MSG ” Nazwa specjalnosci ” A2PTHZ; |
| Nazwisko prowadzacego ||dr Monika Grottel, dr Anna Sperska |
| Forma zajeé/Liczba godzin |
|Wykiad ” 14 ” Cwiczenia ”0 ” Konwersatoria ” 0 ” Laboratoria komputerowe ” 0 ” Seminaria ” 0 ” Lektoraty ” 0 |
| Forma aktywnosci || Rok i rodzaj studidw: || 2 NS1, |
Godziny z udziatem nauczyciela akademickiego (w tym Semestr: 4,
konsultacje, egzaminy i inne):

Godziny bez udziatu nauczyciela akademickiego (samodzielna Status przedmiotu: Obligatoryjny
praca studenta):
|Sumaryczna liczba godzin: ” 0 ” Jezyk wyktadowy: ” polski

| Sposob realizacji zajec ||Zajecia w sali dydaktycznej.

| Metody dydaktyczne ”Wyk’rady z prezentacjami multimedialnymi, Studia przypadkdw,

| Okreslenie przedmiotéw wprowadzajacych wraz z wymogami wstepnymi

| Wymagania formalne ||- miedzynarodowe transakcje

handlowe

| Wymagania wstepne ”Brak.

| Sposob i forma zaliczenia oraz kryteria oceny

| Sposoéb zaliczenia ||Egzamin

Kryteria oceny Egzamin pisemny, na ktory

Studiow.

sktadaja sie pytania otwarte oraz pytania testowe jednokrotnego i

wielokrotnego wyboru. Ocena koncowa wystawiana jest zgodnie ze sklag okreslong w Regulminie

Cele przedmiotu

gospodarczych z wyboru konkretnej formy transakcji.

Celem przedmiotu jest przekazanie pogtebionej wiedzy na temat réznych form transakcji handlowych realziowanych na rynku
miedzynarodowym. Analiza case studies pozwoli na zidentyfikowanie korzysci i kosztéw wynikajacych dla podmiotéw

Efekty uczenia sie

Wiedza MSG1_WO06 |[student zna i rozumie relacje miedzy podmiotami gospodarczymi i instytucjami
publicznymi w zwigzku z realizacjg transakcji handlowych na rynku miedzynarodowym

MSG1_W16 |[student zna i rozumie w zaawansowanym stopniu zasady zawierania oraz realizacji
transakcji handlowych na rynku miedzynarodowym

Weryfikacja efektéw uczenia sie - Wiedza

zagranicznego
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Umiejetnosci MSG1_UO05 |[student potrafi postugiwac sie podstawowymi przepisami i standardami warunkujacymi

dziatalnos$¢ gospodarcza oraz zasadami przygotowania i realizacji transakcji handlu

MSG1_U06 (|student potrafi z

identyfikowa¢ wybrane rodzaje ryzyka zwigzanego z realizacjg transakcji

handlu zagranicznego oraz prawidtowo ocenic¢ ich konsekwencje

MSG1_U07 ”student potrafi a

nalizowac i krytycznie oceniac przebieg transakcji

Weryfikacja efektéw uczenia sie - Umiejetnosci
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. Transakcje w handlu zagranicznym - definicje i specyfika procesu.

. Transakcje handlowe i niehandlowe.

. Klasyczne formy transakcji.

. Transakcje specyficzne.

. Istota i rodzaje transakcji wigzanych.

. Istota i rodzaje transakcji wymiennych.

. Case studies - analiza korzysci i kosztéw wybranych form transakcji.
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