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Nazwa przedmiotu ||Lobbing miedzynarodowy - e-learning. | Kod ECTS ” 14.3.E.FZ.3182
| Pkt.ECTS | 2
| Limit oséb | 20

| Nazwisko prowadzacego ||dr Grzegorz Szczodrowski

| Forma zajec/Liczba godzin

|
|
|
|Jednostka prowadzaca przedmiot || KPG || Nazwa kierunku || Ekonomia/MSG || Nazwa specjalnosci || BRAK; |
|
|
|
|

|Wyk+ad || 20 || Cwiczenia ||0 || Konwersatoria || 0 || Laboratoria komputerowe || 0 || Seminaria || 0 || Lektoraty || 0
| Forma aktywnosci ” Rok i rodzaj studidw: ” 3 NS1,
Godziny z udziatem nauczyciela akademickiego (w tym Semestr: 5,

konsultacje, egzaminy i inne):

Godziny bez udziatu nauczyciela akademickiego (samodzielna Status przedmiotu: Fakultatywny
praca studenta):

|Sumaryczna liczba godzin: ” 0 ” Jezyk wyktadowy: ” polski |

Sposob realizacji zajec || Zajecia on-line.

Wydziat Ekonomiczny

| Metody dydaktyczne ”Formy ksztatcenia na odlegto$¢ (e-learning),

| Okreslenie przedmiotéw wprowadzajacych wraz z wymogami wstepnymi

| Wymagania formalne ”brak

| Wymagania wstepne ”podstawowa wiedza ogdlnoekonomiczna

| Sposob i forma zaliczenia oraz kryteria oceny

| Sposoéb zaliczenia ||Za|iczenie na ocene

Kryteria oceny Ocena wystawiona zostanie w w oparciu o zsumowanie punktéw zdobytych w kazdym bloku
tematycznym. 51 - 60% - 3; 61-70% - 3,5; 71-80% - 4; 81-90% - 4,5; 91-100% - 5.

| Cele przedmiotu |

Celem przedmiotu jest przekazanie wiedzy, a co za tym idzie wyksztatcenie umiejetnosci i kompetencji, dotyczacej osiggania
celéw gospodarczych przez podmioty gospodarcze metodami lobbingu. Ukazane zostaty: teoria, metody i techniki lobbingu, a
takze instytucje, w ktérych mozliwy jest skuteczny lobbing miedzynarodowy, przede wszystkim na arenie UE.

| Efekty uczenia sie |

Wiedza E1_WO02 Student ma zaawansowang wiedze w zakresie uwarunkowan prowadzenia dziatalnosci
gospodarczej w skali krajowej i miedzynarodowej.

E1_WO05 Student charakteryzuje podstawowe uwarunkowania prowadzenia lobbingu w skali
krajowej i miedzynarodowej.

MSG1_WO06 [|Student identyfikuje gtdwne ptaszczyzny lobbingu podlegajace regulacjom wewnetrznym i
miedzynarodowym.

MSG1_WO08 ||Student rozumie i opisuje sposoby osiggania przez przedsiebiorstwa celéw gospodarczych
metodami lobbingu, zna zasady dziatania interesariuszy zewnetrznych.

Weryfikacja efektéw uczenia sie - Wiedza
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Umiejetnosci HEl_UO3 HStudent potrafi analizowac przyczyny i przebieg konkretnych proceséw i zjawisk
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gospodarczych i spotecznych oraz trafnie analizowac te zjawiska za pomocg adekwatnych
metod i narzedzi lobbistycznych.

E1_UO08 Student posiada umiejetno$¢ obserwacji, rozumienia i analizowania zjawisk oraz
procesdw gospodarczych i spotecznych przez pryzmat filozofii lobbingu.

MSG1_U04 ||Student potrafi wykorzystac¢ dorobek przedmiotowy lobbingu do oceny przypadkow i
budowy w grupie wiasnych case study.

MSG1_U10 |[|Student posiada umiejetnos¢ prezentowania wiasnego stanowiska, popierajac je
argumentacjq oparta na teoriach i technikach lobbingu.

Weryfikacja efektow uczenia sie - Umiejetnosci

g o - >
e | B, B85 |8 s8] =] %
‘ 2 =} ‘0 =}
Efekty £ | £ s | g8 §§ £% ‘%3 11 L %f;
58 S8 | S | ¥e [ wE | 2| 22| € | BT || B2 | ©2
0 a Q3 ~ [ N O ac a o © C 33 a £t a o
| E1_U03 [ [ [ L x | [ [ [ L x| [ |
| E1_U08 [ [ [ [ [ [ [ [ L x| [ |
| MsGiLuos | [ [ L x| [ [ [ L x| [ |
| Mseruio | | [ [ | [ [ | L x| [ |
Kompetencje E1_KO02 Student biorac pod uwage dynamiczny charakter lobbingu, rozumie koniecznos¢
regularnego $ledzenia zmian na tym polu zachodzacych.

E1_KO06 Student ma swiadomos$¢ waznosci zachowania sie w zyciu zawodowym w sposéb
profesjonalny, wykorzystuje wartosci etyczne.

MSG1_K02 ||Student wykorzystujac podejscie lobbingowe, potrafi efektywnie uczestniczy¢ w
podejmowaniu i realizacji grupowych zadan projektowych dotyczacych funkcjonowania
wspotczesnych podmiotdéw gospodarczych w warunkach postepujacego
umiedzynarodawiania dziatalnosci gospodarczej.

MSG1_KO06 |[Student ma swiadomos¢é waznosci zachowania sie w zyciu zawodowym w sposdb
profesjonalny, wykorzystuje wartosci etyczne.

Weryfikacja efektow uczenia sie - Kompetencje
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Tresci programowe

Grupy interesu.

Istota lobbingu.

Pojecie lobbingu, lobbing a inne formy nacisku, definicje lobbisty, lobbing a inne formy komunikowania, rodzaje i podstawowe.
Mechanizmy funkcjonowania grup interesu.

Modele lobbingu i lobbisci.

Amerykanski i europejski wzorzec lobbingu, regulacje prawne i etyczne w USA i Unii Europejskiej, lobbista jako zawdd.
Polskie regulacje prawne dotyczace lobbingu.

Lobbing przed przyjeciem ustawy, zawodowy lobbista w $wietle prawa polskiego.

Strategie, metody i narzedzia lobbistéw.

Lobbing bezposredni i posredni, ofensywny i defensywny, narzedzia lobbisty, kampanie medialne.

Specyfika lobbingu w Unii Europejskiej.

Struktury proceséw decyzyjnych w UE, lobbing w organach KE i PE, skuteczno$¢ lobbingu w UE, ograniczenia lobbingu.
Lobbing jako element unijnej demokracji, zarzadzanie lobbingiem.

Europejskie, oficjalne grupy intereséw.

Polski lobbing w Unii Europejskiej.
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Lobbing z perspektywy krajowej, polskie przedstawicielstwa w Brukseli.

"Brudny" lobbing.

Lobbing a korupcja, ekonomiczny, polityczny i kulturowy wymiar korupcji, pola korupcji, przyktady korupcjogennych przepiséow
w prawie polskim.

Metody ograniczania wptywu grup intereséw na procesy polityczne i gospodarcze.

Wykaz literatury podstawowej i uzupetniajacej

Literatura obowiazkowa:
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3. U. Kurczewska, Lobbing i grupy interesu w Unii Europejskiej, PWN, Warszawa 2011.

Literatura uzupetniajaca:

1. P. van Buitenen: Oszustwa bez tajemnic. Korupcja w Unii Europejskiej, EON, Wroctaw 2002.

2. M. Clamen: Lobbing i jego sekrety, Wydawnictwo Felberg SJA, Warszawa 2005.

3. M. Gajda, K. Tarnawska: Lobbing rolny a budzet Unii Europejskiej, Kantor Wydawniczy Zakamycze 2002.

4. 1.P. Gunning: Zrozumie¢ demokracje, Wyzsza Szkota Bankowosci, Finanséw i Zarzadzania im. Profesora Romualda
Kudlinskiego w Warszawie, Warszawa 2001.

5. Ksztattowanie sie srodowiska biznesu jako grupy interesu w Polsce, red. J. Gtadysz-Jakobik, Wydawnictwo SGH, Warszawa
2002.
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Kontakt ”qrzeqorz.szczodrowski@uq.edu.pl,
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